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семинар-практикум

МАРКЕТИНГ СВОИМИ РУКАМИ. 

РАЗРАБОТКА ПРОГРАММ ПРОДВИЖЕНИЯ КОМПАНИИ / ПРОДУКТА / БРЕНДА

25 августа 2011 года

г. Ростов-на-Дону

«Я знаю, что половина моего рекламного бюджета расходуется впустую...
 Беда в том, что я не знаю, какая именно половина» 
Джон Ванамакер, 
американский предприниматель

Цели: 

1. Научиться самостоятельно проектировать программы по продвижению и рекламные компании с гарантированным результатом. 

2. Познакомиться со способами получения и анализа маркетинговой информации, избегая дорогостоящих маркетинговых исследований.

3. Овладеть основными инструментами и методами оптимизации бюджета на продвижение.

4. Получить возможность в ходе семинара разработать программу продвижения актуальную для своей компании.

Аудитория: управляющие, руководители компаний, филиалов и подразделений, предприниматели, маркетологи, специалисты по рекламе.

Программа семинара:

1.  Постановка маркетинговых целей.

2.  Формирование маркетингового видения у сотрудников компании.

3.  Изучаем себя - маркетинговый аудит:

·  Экспертиза представления о товаре/бренде в цепочке «владельцы-персонал-дистрибьютор-конечный потребитель».

·  Экспертиза эффективности использования каналов воздействия на потенциальных и реальных потребителей, а именно: месторасположение компании/офиса/точек продаж/товара; название; упаковка/форма подачи; Товар, его качество; собственный транспорт компании; топ-менеджмент; персонал; дистрибьюторы; справочники; реклама; СМИ; интернет.

4.  Изучаем конкурентов. Методика сбора и обработки результатов.

5.  Почему я должен покупать это у Вас? Формирование Уникального Торгового Предложения — УТП. 

6.  Стратегия продвижения, ориентированная на Целевую Аудиторию:

·  понятие цепочки потребления;  

·  определение групп целевого воздействия;

·  методика описания целевой аудитории;

·  методика составления плана продвижения. 

7. Инструменты оптимизации бюджета на рекламно-маркетинговые мероприятия:

· Пути сокращения цепочки потребления.

· Выстраивание партнерских взаимоотношений на пересечении целевых аудиторий.

· HR-брендинг.

· Социальная ответственность бизнеса.

· PR-мероприятия. События, которые продают.

· Продвижение через интернет.

Бизнес-тренер: Пилипко Татьяна - Директор по маркетингу Центра Развития Бизнеса [А]5. Является профессиональным бизнес-тренером и экспертом в области управления персоналом, маркетинга и продвижения. Опыт работы в сфере управления персоналом и продвижения более 15 лет. 

Стоимость участия в открытом управленческом семинаре -  5 500 руб. 

Стоимость проведения корпоративного управленческого семинара - 30 000 рублей для группы не более 15-ти человек (без стоимость аренды помещения, кофе-пауз и обедов).

По вопросам проведения семинара, пожалуйста, обращайтесь к Ольге Максименко - Руководителю направления Обучения и Командообразования.

Контактный телефон 200-99-43, почта: trening@a-five.ru. www.a-five.ru

 HYPERLINK "http://www.a-five.ru/"
 
или к Татьяне Пилипко, по тел. 8 929 820 28 81

